BENTREPRISES ET MARCHES

SALON AEROMART

LA CONVENTION
D’AFFAIRES AEROMART,
PRESENTE SUR TROIS
CONTINENTS, A FETE SES
20 ANS A TOULOUSE DU
29 NOVEMBRE AU

1ER DECEMBRE.
REPORTAGE AU PARC DES
EXPOSITIONS.

osratollah Jafari, pre-
sident de la sociéte
iranienne Aram Az-
moon, et Nader
Razzaqy, directeur
général de Royan Polymer, sont
mi-figue mi-raisin. Pour son
premier Aeromart 3 Toulouse,
I'Iran devait venir en force : dix-
sept patrons de societes aero-
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nautiques et MRO, sous la ban-
niere de I'Iranian Aviation and
Space Industries Association
(IASIA). D’autant que certains
s’étaient déja rendus au Toulouse
Space Show en juin dernier, pre-
miére étape pour I'TASIA, qui
regroupe 210 entreprises privees
du secteur. Seulement, quinze
d’entre eux (dont le président
de I'association) n’ont pas obtenu
leur visa (2 temps?) aupres de
’ambassade francaise. Les deux
[raniens présents, faisant contre
mauvaise fortune bon cceur, en-
chainent les rendez-vous et res-
sentent chez leurs interlocuteurs
« un certain intéret a participer
3 ’économie iranienne, a §'in-
troduire sur notre marché, via
des joint-ventures », comme l'as-
sure Nader Razzaqy. Il s’agit de

créer des relations pour démon-
trer la qualité des entreprises ira-
niennes, présenter leurs produits
et services. Et d’inviter les en-
treprises présentes a I'lran Air
Show de Téhéran en octo-
bre 2017.

LE GIMAS EN FORCE.

A quelques metres, dans I'un des
deux vastes halls du Parc des ex-
positions ot se tient cette 20° edi-
tion d’Aeromart,le Groupement
des industriels marocains aero-
nautique et spatial (Gimas) a ra-
mené dix sociétés au salon. Pour
ces habitués, I’'objectf est de main-
tenir les relations avec les societes
meres francaises — qui se sont 1m-
plantées au Maroc —, accroitre
leur visibilité, atirer un maximum
d’investisseurs sur leur sol.

S’il v a bien a ce salon une
entreprise intéressee par le Maroc,
c’est la société toulousaine Fleuret
spécialisée dans les conteneurs
et emballages sur mesure. « Nos
rendez-vous ici, ¢ est de la pros-
pection 2 100 % marocaine »,
confie Jean-Philippe Brando, di-
recteur commercial de I'entre-
prise, qui a pris un stand via le
Groupement des industries tu-
nisiennes aéronautiques et spa-
tiales (Gitas). Les raisons : avec
un site dédié a I'emballage
consommable a Tunis, livré a
Aerolia, Safran, Latécoere, Fleuret
commence a exporter de I'em-
ballage de Tunis au Maroc.
« Nous réfléchissons a nous ins-
taller également au Maroc, ou
certains de nos clients francais
sont implantés. Nous sommes

AIRRLOSMOS | N° 2526 i 9 DECEMBRE 2016



ici pour évaluer le potentiel ma-
rocain et nous positionner. »

16000 RENDEZ-VOUS
D’AFFAIRES.
Plus de 2500 participants, dont
plus de 650 exposants, 1300 en-
treprises, dont 800 étrangeres,
se sont rencontrés lors de ces
trois jours de convention d’af-
faires, du 29 novembre au 1 dé-
cembre, organisés par la CCI de
Toulouse et I'agence de déve-
loppement Madeeli, et com-
mercialisés par le groupe ABE.
Le 29 novembre au Centre des
congres, priorité aux conferences
ot les grands donneurs d’ordre
ont évoqué leurs politiques
achats, et ou le pole Aerospace
Valley a célébré les 20 ans d Ae-
romart en proposant des confe-
rences décalées en mode TEDx.
Les deux jours suivants au Parc
des expositions de Toulouse, les
constructeurs d’aéronefs y ont
cotoyé les équipementiers et les
fournisseurs, avec la présence ren-
forcée de certains pays : une de-
légation italienne 1mposante,
30 entreprises d Espagne, 30 en-
treprises des Etats-Unis, 30 ca-
nadiennes, 20 sociétés allemandes,
20 britanniques et 10 turques.
On estime le nombre de rendez-
vous de cette édition a 16000.

L’AVIATION VERTE.

Au cceur d'un des halls, I'habituel
GreenVillage s’est expose, espace
dédié i l'aviation verte avec le
support d’Airbus et d ATR. On
y a retrouvé I'avion solaire Solar
Impulse. Mais aussi la societe
d’ingénierie KES (Gers), qui a
lancé plusieurs programmes de
R &D sur l'utilisation de mate-
riaux biosourcés ; le groupe WSE
qui a congu des solutions de re-
duction de consommation
d’énergie pour les batiments 1n-
dustriels: la société Greentlex,
qui propose des solutions d op-
timisation énergétique pour -
frastructures. L opportunité aussi
pour 'agence de développement
Madeeli de présenter Hyport,
son projet de démonstration
d’un écosystéme aéroportuaire
hydrogéne, avec comme a€ro-
ports cibles celui de Toulouse-
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Blagnac et celui de Tarbes-
Lourdes-Pyrénees.

Au milieu du Green Village,
une start-up dévoile aux regards
des curieux ses fibres de bambou :
Cobratex (Toulouse), qui a de-
veloppé une technologie imnno-
vante permettant la production
d’un ruban continu de fibres de
bambou. Son objectif : envahir
le marché du composite, pour
des applications en cabine avion
notamment. « Nous savons qu -
tégrer le secteur aéronautique va
prendre beaucoup de temps. Nous
sommes a Aeromart pour montrer
qu’on existe », observe le president
de Cobratex, Edouard Sherwood,
qui a déja commercialis€ des pro-
duits en bambou dans le secteur
du sport et des loisirs, et dont les
rendez-vous ciblent a Aeromart
des fournisseurs de machines
(pour son outil de production),
des clients directs (moulistes) et
les constructeurs et rangs 1 du
secteur aéronautique.

TROPHEES.
Les institutions de la région Oc-
citanie et de Toulouse ont profite
du salon pour remettre plusieurs
trophées a des entreprises r€g10-
nales. Le grand prix a été octroye
A Pascal Farella, président de
We Are Aerospace, groupe cree
en mars 2016 qui rassemble
1000 personnes. Le trophee In-
ternational et territoire a éte de-
cerné i Sabena Technics, qui dis-
pose de deux sites en region
Occitanie, a Nimes (400 salaries)
et Blagnac (50 salariés). La nou-
velle usine d’Aubert & Duval et
Mecachrome en Ariege, MKAD,
qui propose une filiere integree
du titane aéronautique, a recu le
trophée Structuration filiere.
Le trophée Innovation a re-
compensé la start-up toulousaine
Donecle. Créée en 2012, Do-
necle a développé une solution
innovante d’inspection rapide
des impacts de foudre sur la car-
lingue des avions, a I'aide de
drones autonomes. Mécaprotec
Industries, expert en traitement
de surface, a recu le trophee In-

dustrie du futur. Depuis 2015,

I’entreprise a lancé une vague
de modernisations de son usine.

« Nous avons automatis€ nos
chaines de traitement de surtace,
robotisé la cabine peinture, sou-
ligne Monique Tressarieu, pre-
sidente de Mécaprotec. Cette
année, nous avons équipé les lo-
gisticiens de tablettes pour qu’ils
puissent gérer les flux et les
charges dans les ateliers, et nos
opérateurs disposent de lecteurs
de codes-barres qui facilitent la
fabrication et les échanges. »

CONVIVIALITE
ET BUSINESS.

IIs sont nombreux a apprecier
Pefficacité d’une telle conventon
d’affaires. Mécaprotec, justement,
dont le dernier Aeromart remonte
1 1999, apprécie « un lieu de ren-
contre et de business avec des
clients étrangers (Italiens, T cheques,
Allemands) », avec des rendez-
vous programmeés, ce qui consttue
un gain de temps bien apprécie.
Pour Sotrem, PME experte en
électronique aéronautique qui
expose sur un salon pour la pre-
mieére fois, il s"agit de capter des
prospects dans le secteur du spatial.
« Lavantage d’Aeromart, c’est de
pouvoir prendre des rendez-vous
3 I'avance », reconnait le président
Gilles Courdesses.

Certaines entreprises en pro-
fitent pour présenter de nouvelles
offres, 3 I'instar du bureau d’études
Tucana Engineering, qui s po-
sitionne dans le soutien a la pro-
duction, la fabrication d’outllages
et plus récemment dans la mo-
dification avion et dans les infra-
structures aéroportuaires. Ou bien
comme le Toulousain R-Meca,
qui a dévoilé un partenariat avec
cing sociétés italiennes aéronau-
tiques,a l'origine deVerne Group,
créé en avril 2016 pour capter
des parts de marche en France.

« Je le trouve mou, ce salon,
confie un directeur commercial.
On sent qu'il n’y a pas de grosses
ambitions, de gros projets, avec
’absence de nouveaux pro-
grammes aéronautiques. » Dy-
namique ou pas,Aeromart conti-
nue néanmoins dattirer les acteurs
de la filiére. Prochain rendez-
vous a Montréal, en avril 2017.

m A Toulouse,
Agnés Baritou d’Armagnac
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HIGHLY AUTOMATED,
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REACH COMPLIANT, ZERO DISCHARGE
_ SURFACE TREATMENT FACTORY
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AIRBUS HELICOPTERS,
DASSAULT AVIATION, AIRBUS QUALIFIED

PLEASE CHECK OUR OTHER
CAPABILITIES HERE:

www.nimrod-group.com
Tel.: +33 6 81 62 02 07
contact@nimrod-group.com
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